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Barto couvrira toutes les branches

principales d'une exploitation d’ici peu

Sabine Guex

Pour Barto, 2022 est
une année charniére.
La plateforme
achéve sa phase

de développement,
elle doit désormais
accroitre son nombre
d’utilisateurs.

. elon Christian Schénbach-
. ler, président de Barto, la
numérisation pourrait étre le
plus petit probléme auquel
l'agriculture suisse devra faire
face a l'avenir. Pour que cette
perspective devienne réalité,
il a exhorté les actionnaires
et les partenaires présents a
Yverdon-les-Bains (VD) ven-
dredi 13 mai a tirer a la méme
corde. Barto se trouve sur la
bonne voie, Depuis 2019, la pla-
teforme a pumultiplier par plus
de dix le nombre d'exploita-
tions qui I'utilise. Néanmoins,
afin de garantir un modele d’af-
faires rentable 2 moyen terme,
les utilisateurs doivent conti-
nuer d'augmenter fortement. Le
président a déclaré: «Les pré-
visions financiéres montrent
qu'avec 26 000 exploitations et
un montant de licence & trois
chiffres, Barto pourrait deve-
nir rentable a partir de 2026,
D'ici 14, un nouveau manque de
liquidités est probable et en-
trainera un nouveau tour de fi-
nancement ou une augmenta-
tion de l'actionnariat.

Ce n'est pas par hasard que
lasociété a organisé ses assises
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2021, avec un petit relach

durant I'été, qui s'explique par
le fait que cette période de I'an-
née n'est pas celle de 'admi-
nistratif. Lentreprise traverse
cette année un tournant déci-
sif. Elle ne peut plus &tre quali-
fiée de start-up. En effet, d’icila
fin 2022, Barto pourra couvrir

enterres d numér les branches  que la plateforme soit ouverte forme de gestion d’exploitation
Barto veut renforcer sa posi- pri d'une atous les four demo- doit prop un large éventail
tion en Romandie. «Nous dis- agricole suisse usuelle. Sa dules. «Il s'agit 12 de notre de modules. Barto recherche aussi

posons des outils numériques
idéals, y compris pour nos col-
l2gues francophones.» A la fin
avril, 2850 exploitations dis-
posaient d'une licence, contre
1880 en avril 2021. Le gérant
Jirg Guggisberg a fait état
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Les smartphones proposent
diverses applications issues
de différentes entreprises a té-
lécharger sur une méme pla-
teforme. Barto opére selon ce
méme principe - nommé éco-
nomie de plateforme ou «coo-
petitions, Pour ce faire, il faut

elle sera utilisée. «Cela n'aide
pas seulement notre entre-
prise, mais cela garantit et
justifie également l'investis-
sement que vous avez perpé-
trés, a-t-il souligné.

i Partenariat
Pour étre attractive pour les
agriculteurs, une telle plate-

phase de développement est
ainsi bientdt achevée et I'heure
est désormais a l'extension. Le
conseil d* adé-

principal objectifs, a déclaré
Christian Schénbéchler, avant
d'appeler les actionnaires a

fini trols grands axes straté-
giques pour atteindre ses ob-
jectifs de croissance.

prop leurs services nu-
meériques sur Barto. En effet,
plus nombreux seront les par-
tenaires sur la plateforme, plus
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Laveba, la société coopérative
agricole de Suisse orientale, a
rejoint l'actionnariat en no-
vembre dernier.

¥ Mise en réseau

Barto mise sur la saisie
unique des données grace a
la mise en réseau. Une fois en-
trées, les informations peuvent
étre utilisées pour tous les
modules. La plateforme est
ades sources

donc des partenaires supplé-
mentaires. «Nous sommes ou-
verts a tous les partenaires de
lagriculture. Les concurrents
de nos actionnaires sont égale-
ment les bienvenus. Les mémes
conditions s'appliquent a tous.»

de données externes. Dans
cette perspective, un essai
d'échange de données liées aux
parcelles et aux cultures a été
mené avec succes avec les sys-
témes cantonaux de paiements
directs Lawis et Gelan.

Toujours plus
de modules a choix

Avec son partenaire tech-
nologique 365FarmNet,
Barto propose actuelle-
ment 17 modules. My-
Docs, la boite aux lettres
de Fenaco, est le module
le plus utilisé de la plate-
forme. S’ensuit le Journal
en ligne des patures et
des sorties. Barto est la
seule entreprise qui en
propose une version élec-
tronique. Le dernier mo-
dule qui a rejoint le panel
est Agrarmonitor
Connect, qui permet
I'échange de données
entre les exploitations et
les entreprises de travaux
agricoles. L'offre du coté
de la production végétale
étant bien fournie, la pla-
teforme entend désormais
développer ses presta-
tions du c6té de la pro-
duction animale. Cette
volonté se concrétisera
avec la venue de nou-
velles fonctions, ainsi que
la sortie de Rumiplan cet
automne. |l s'agitd’un
nouveau plan d’'affoura-
gement bovin réalisé en
partenariat avec Agridea.
Le module UFA Gallo Sup-
port, qui retrace la gestion
des troupeaux de volaille,
a fait son apparition a la
fin de I'année derniére.
Certains modules sont
payants, d'autres sont
gratuits, comme le trafic
des bovins et MyDocs.
Barto prévoit diverses
séances d'introduction

a I'utilisation de MyDocs
dans les Landi. En Roman-
die, un intervenant de
langue maternelle fran-
caise sera présent. Celui-
ci répondra dorénavant
aussi aux appels franco-
phones. sG



